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2014年，遇见小面第一家门店在广州体育东横街正式开业。时隔十年，4月15日，遇见小面向港交所提
交上市申请书，冲击“中式面馆第一股”。

招股说明书显示，遇见小面2024年已有380家门店，去年营收11.54亿元。当下的遇见小面在行业中究竟
处于怎样的位置？未来发展前景如何？

01 将科学与标准，践行到一碗面中

遇见小面的创始团队宋奇、苏旭翔、罗燕灵，三人均来自华南理工大学。

2010年硕士毕业后，宋奇在某科技公司工作一年后离职，后来进入香港麦当劳营业部做了一年多管理培
训生。据宋奇分享，当他在麦当劳炸下第一筐薯条时，就有以后创立品牌，甚至挑战麦当劳的想法。

2011年，宋奇回到广州加入百胜的开发部，主要负责旗下肯德基、必胜客的新店选址工作。

2012年，宋奇开始了他的餐饮创业之路。起初，他开过粤式餐厅、东北菜馆、东北饺子馆，但发展不尽
人意。2014年，宋奇与苏旭翔、罗燕灵创立“遇见小面”，正式进军重庆小面赛道。

招股书中提到，“在创始团队，尤其是于国际快餐企业拥有工作经验的创始人宋先生的领导下， 我们开
发了一套高度标准化、高效体系化及先进数智化的业务模式，作为我们成功的基石，将中式面馆的传统
魅力与现代化餐饮管理完美融合。”

据上游新闻报道，遇见小面自成立之日起就采取了系统化、标准化的经营思路。比如，“油六成热”“盐适
量”这样的要求，一定要转化为精确的操作标准。这群“理工科”出身的创始人用“科学+极致”的态度还
原“重庆味道”，甚至把实验室里的电子秤、量杯、油温计、盐度计等设备搬进了厨房，以确认每一种调
料的详细参数。

招股书显示，遇见小面是以重庆小面系列为主打的中式餐饮连锁品牌，产品已覆盖面条、米饭、小吃和
饮料等产品，覆盖各种辣与不辣的菜品。目前，每家餐厅通常提供30-40SKU，包含特色小面、小锅冒
菜、抄手系列、米饭、撸串等不同品类。

据弗若斯特沙利文资料，2022年-2024年，遇见小面的重庆小面、豌杂面和酸辣粉线下销售量在所有中国
连锁餐厅中排名第一。

整体业绩上，遇见小面过去三年均实现正向增长。2022年-2024年，遇见小面分别实现收入4.18亿元、
8.01亿元、11.54亿元，同期，净利润分别为-3597.3万元、4591.4万元、6070.0万元。

招股书中提到，2022年-2023年，遇见小面餐厅的订单平均消费额分别为36.1元、34元、32元。订单平均
消费额逐年下降，主要由于遇见小面“主动降低菜品价格及为顾客提供更物美价廉的用餐体验”。



截至2025年4月5日，遇见小面在内地22个城市拥有374家门店，加上中国香港的6家，共计380家。此
外，还有64家新餐厅在积极筹备中，未来三年计划新增至少440家门店。

据弗若斯特沙利文资料，就2024年总商品交易额，遇见小面为中国第一大川渝风味面馆经营者及第四大
中式面馆经营者。

02 遇见小面，共存的风险与利好

当下，遇见小面面临的一些风险，同时也是机会。以市场高度分散风险和遇见小面的地域集中风险为
例。

国内中式面馆的市场高度分散，2024年前五大品牌合计占据了2.9%的市场份额。

根据遇见小面招股书的描述，排名第一的A公司，成立于2012年，总部位于江苏，专注于提供中式面
食，可能是和府捞面，其2024年市场份额为0.9%。

排名第二的B公司，成立于1987年，总部设在北京，专营中式牛肉面，可能是李先生牛肉面，市场份额
为0.7%。

排名第三的是C公司，成立于2014年，总部位于深圳，专营西北面食，可能是老碗会，市场份额为
0.5%。

排名第五的D公司，成立于2019年，总部位于上海，专营兰州式牛肉面，可能是马记永，其市场份额为
0.4%。

遇见小面则位列第四，市场份额为0.5%。

市场高度分散，这意味着竞争也相对激烈。尤其是，遇见小面与和府捞面的差距较大，与老碗会、马记
永等品牌的交易规模和市场份额较为接近。但另一方面，高度分散的市场格局也预示着市场存在巨大的
整合潜力。

此外，遇见小面的门店分布存在一定的地域集中风险。380家门店中，广东省内就有250家，占比约为
65.8%。其中广州的门店数为117家，占比达到30.8%。

但与此同时，弗若斯特沙利文资料显示，基于中国城市化进程的推进、可支配收入的增长及外出的就餐
消费者比例的增加，中国中式面馆市场预期将进一步加速增长，到2029年总商品交易额将达到人民币
5100亿元，2025年-2029年的年复合增长率为10.9%。

凭借遇见小面的市场洞察力及强大的规模化能力，未来其有望在中式面馆市场中取得进一步有力发展。
其他市场的品牌留白，也不失为其开拓的机会。

招股书中提到，下沉低线市场开店、探索海外市场开店、加大特许经营模式开店，是遇见小面未来的发
展的“三驾马车”。

2024年5月，遇见小面在香港开出首店，截至2025年5月，已在香港开出6家门店，这为遇见小面海外发
展奠定了一定基础。

资深餐饮连锁专家文志宏指出，连锁面馆品牌若想突围，就需要在产品标准化、运营管理和供应链等方
面有更高要求。就遇见小面而言，无论是单店规模还是整体连锁规模都不算大，从其品类特性分析，遇
见小面更适合以小店经营模式发展，品牌未来仍具较大成长空间。
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